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«WEALTH Navigator: 
юристы для частного капитала»



Цели исследования



Аудитория

По терминологии ежегодного исследования мирового благосостояния 

(Capgemini & RBC Wealth Management):

High Net Worth Individuals – люди, 

располагающие инвестируемыми

активами в размере не менее 1 млн

долларов США без учета вложений

в частные коллекции, потребительские

товары, товары длительного пользования

и недвижимость по основному

месту жительства.

Ultra High Net Worth Individuals –

располагающие инвестируемыми

активами в размере не менее 30 млн

долларов 

США без учета вложений в частные

коллекции, потребительские товары, 

товары длительного пользования

и недвижимость по основному

месту жительства.



Особенности проекта

Глубокое погружение в тему 

Глубокий анализ и проработка темы юридического обслуживания  

состоятельных клиентов по наиболее востребованным направлениям, 

погружение в задачи владельцев крупных состояний. 

Особое внимание к клиентскому сервису 

В рамках исследования особое внимание будет уделяться сервисам 

по защите  информации, международным возможностям юридических 

фирм, внутренним стандартам клиентского сервиса и контроля качества 

работы. При оценке проектной работы будут учитываться бизнес-

ориентированный подход, внимание к деловым и личным задачам 

клиентов.



Участники исследования

Юридические фирмы, адвокатские 

образования, оказывающие правовую 

помощь  состоятельным клиентам 

в течение календарного года 

(с января по январь года, 

предшествующего исследованию). 

1.

2. Участники исследования должны 

быть зарегистрированы на территории 

Российской Федерации, вести 

деятельность по состоянию 

на 1 января 2025 года.

3.

4.

Деление на региональный и федеральный 

рейтинги не предусмотрено. При публикации 

итогов исследования может быть указан регион 

юридической фирмы в профайле фирмы 

или при публикации результатов, чтобы 

ориентировать ЦА при обращении в фирму.

Наличие отдельной практики частных 

клиентов не является обязательным условием 

рейтинга. Главное – у фирмы должны быть 

проекты, реализованные для состоятельных лиц.



Номинации и подноминации рейтинга-2026

Банковское и финансовое право: 

сопровождение международных

финансовых операций / взаимодействие

с иностранными банками.

Банковское и финансовое право: 

сопровождение финансовых 

операций в РФ.

Банковское и финансовое право: 

личный финансовый комплаенс.

Внешнеэкономическая 

деятельность / товарооборот.

Защита в кризисной ситуации: 

защита от привлечения 

к субсидиарной ответственности.

Защита в кризисной ситуации: защита личных 

и семейных активов в процедуре банкротства.

Защита репутации.

Интеллектуальная собственность: правовая 

охрана и защита интеллектуальных активов.

Миграционное право / инвестиционное гражданство.

Налогообложение: личное налогообложение и планирование.

Налогообложение: налоговое структурирование бизнеса.

Налогообложение: споры с налоговыми органами.



Номинации и подноминации рейтинга-2026

Наследственное право: структурирование наследования / 

сопровождение вступления в наследство.

Наследственное право: наследственные споры.

Операции с активами: структурирование активов в РФ.

Операции с активами: структурирование 

международных активов.

Операции с активами: сделки с недвижимостью / 

строительство.

Операции с активами: сделки с предметами 

роскоши и искусства.

Операции с активами: сделки с активами, 

ценными бумагами и инвестиции.

Разрешение конфликтов: разрешение споров в РФ.

Разрешение конфликтов: разрешение 

международных споров.

Санкционное право: санкционный комплаенс.

Санкционное право: разблокировка активов.

Семейное право: семейные споры / 

бракоразводный процесс.

Семейное право: структурирование семейных 

активов / брачный договор.

Трудовое право / контракты топ-менеджеров.

Уголовно-правовая защита.

Цифровое право: сделки с цифровыми активами 

и кибербезопасность.



Методология

АНКЕТА

1.  Информация о практике и ее достижениях, услуги, клиенты, 

особенности практики, развитие новых направлений, награды. 

2. Проектный опыт. Особый фокус: итог проекта. 

3. Информация о юристах фирмы – номинантах рейтинга.

КТО ПОПАДЕТ В РЕЙТИНГ

За каждое достижение практики и за

проектный опыт начисляются баллы. Фирма, 

набравшая наибольшее количество баллов

по номинации исследования, включается

в рейтинг. Количество фирм, вошедших

в рейтинг, не лимитируется.

КОНФИДЕНЦИАЛЬНОСТЬ

• Все предоставленные проекты

строго конфиденциальны. 

• Клиентов юридических фирм при

составлении рейтинга не опрашиваем.

• Если необходимо уточнить информацию по

проекту, проверяются открытые источники

(если фирмы указали ссылки на публикации), 

зададим вопрос юридической фирме. 

ПРОЕКТЫ ДЛЯ РЕЙТИНГА

От 3 до 5 проектов за период с 01.01.2025 по 01.01.2026. 

Большее количество не принимается. 

Меньшее количество = меньший балл. Особо крупные проекты

набирают наивысший балл (таких проектов может быть и 3).

КТО ПРОИЗВОДИТ ОЦЕНКУ

Редакционный совет, внутренние аналитики издания.

Передача проектов для оценки третьим лицам, 

экспертным советам, представителям юрфирм

не допускается ввиду высокой конфиденциальности.



Критерии оценки

I IIФИРМА / ПРАКТИКА

• Особенности и уникальные компетенции 
практики.

• Ключевые клиенты практики.

• Показатели успешности практики: количество 
проектов, сумма реализованных проектов.

• Прогресс: расширение и рост практики, 
рост клиентской базы. 

• Возможности практики, партнерские связи, 
помогающие в решении задач клиента.

• Новые сервисы, услуги и решения для клиентов. 

• Номинации и награды практики. 

• Крупные / прецедентные проекты. 

• Законотворческая деятельность.

ПРОЕКТ 

• Финансовый показатель проекта.

• Известный, значимый клиент / компания.

• Положительный результат проекта.

• Коммерческий эффект и особое значение 
для бизнеса клиента, лично для клиента.

• Эффективная помощь в сложной ситуации.

• Особая сложность при реализации проекта.

• Уникальность проекта, его особые характеристики.

• Проект реализован в новых условиях.

• Проект задает тенденцию на рынке.

• Комплексность проекта.

• Региональный и международный охват. 

• Публичность и резонансность проекта.



Индивидуальный рейтинг юристов – 2026

Партнеры, руководители направлений 

(не ниже уровня «советник»).

Специалист может принять участие в рейтинге, если 

он проработал в фирме  не менее шести месяцев 

до даты окончания приема анкет – до 30.04.2026.

Дедлайн – до 30.04.2026. Анкеты, направленные 

отдельно или после указанного срока, не будут 

рассматриваться.

3 направления специализации – 3 номинации 

(в соответствии с номинациями рейтинга), 

3 реализованных проекта по каждой.

От 1 до 5 номинантов.

Общая анкета фирмы и юристов 

(отдельный раздел анкеты – вкладка).

Юрист не может принять участие в рейтинге 

отдельно от фирмы.

Если фирма не попадает в рейтинг, 

не попадает и юрист.

В оценке юриста учитываются:
- проектный опыт;
- стаж и опыт юридической работы;
- признание в российских и зарубежных 
рейтингах юридических фирм, иные 
профессиональные награды;
- особенности специализации и квалификации;
- развитие практики / новых направлений 
практики фирмы по заявленным номинациям;
- расширение практики фирмы и увеличение 
клиентской базы по заявленным номинациям;
- участие в работе деловых объединений, 
экспертных советов, ассоциаций и т. д.;
- экспертная, научная и преподавательская 
деятельность;
- законотворческая деятельность;
- значимые клиенты, с которыми работает юрист;
- иные достижения, указанные юристом в анкете.

Группы рейтинга: «Лидер», «Ведущий юрист», 

«Рекомендованный юрист». Группа рейтинга 

фирмы ≠ группа рейтинга юристов.



Рекомендации 

1. Выбирать действительно масштабные проекты, реализованные для известных клиентов по тому направлению 

практики, где у фирмы есть устоявшаяся специализация и сильные позиции на рынке. 

2. Четко отвечайте на вопросы анкеты и постарайтесь заполнить все поля. 

Каждое поле анкеты имеет значение для оценки.

3. Обязательно укажите результат проекта, его эффект, ценность для клиента 

(коммерческую или разрешение сложной личной ситуации) – это первичный критерий оценки. 

4. Если информация о клиенте строго конфиденциальна и вы не можете указать его имя или название компании, 

опишите характер бизнеса или объем состояния, укажите, насколько это крупный клиент.

5. Заранее уточните у клиента возможность включить проект в анкету для оценки 

(с клиентом мы не связываемся и не уточняем детали проекта).

6. Если в проекты участвовали другие консультанты, укажите их, это не умаляет вашего вклада в проект.

7.  Постарайтесь указать разнообразные проекты, реализованные для разных клиентов.

8. Один и тот же проект может быть включен в 3 номинации, но не более. Пожалуйста, для каждой номинации 

обозначьте, что делали юристы именно в данной области практики. 

9. Опишите четко суть проекта, цели клиента и задачи юристов в данном проекте. 

10. Опишите масштаб бизнеса клиента, насколько это известное лицо или крупный бизнес.



Ошибки 

1. Один проект в номинации.

2. 3 очень небольших проекта в номинации, которые не позволили фирме набрать достаточно баллов для более 

высокого положения в рейтинге.

3. Отсутствует итог проекта (даже промежуточный).

4. Один проект без изменения размещен в нескольких номинациях (иногда более чем в трех). Непонятна

специфика работы юристов по определенной специализациии. 

5. Все проекты реализованы для одного клиента.

6. В одну номинацию собраны разные проекты из разных практик. 

7.  Проекты реализованы для физлиц, которые не являются хайнетами. Например: наследование квартиры 

стоимостью 10 млн руб.; консультирование по пенсионным выплатам обычным пенсионерам. 

8. Одинаковое описание во всех проектах. 

9. Отсутствует информация о практике – не получили баллы. 

10. Отсутствует сумма проекта. Это не 100-процентная ошибка, но балл за проект будет меньше. 

11.  Проекты, не соответствующие предмету рейтинга, – взаимоотношения хозяйствующих субъектов. Например, 

хозяйственные споры, споры по договорам подряда между строительными подрядчиками и т. д. 



Сроки

Прием анкет 

Старт 
исследования, 
информирование
рынка

Оценка анкет, подсчет 
результатов

Выход
рейтинга

10.02.2026 30.04.2026 15.06.2026 04.08.2026 24.12.2026

Выход
индивидуального

рейтинга



Формы участия в издании



Регистрационный взнос

Регистрационный взнос не является гарантией включения фирмы в рейтинг. Взносы используются для

обработки анкет, подготовки печатного издания рейтинга «WEALTH Navigator: юристы для частного 

капитала – 2026». Оплатить взнос неодходимо до момента направления анкеты для оценки.

От 1 до 5 анкет. 61 000 руб.

Публикация: наименование фирмы, 

адрес корпоративного сайта, 

адрес, телефон.

От 6 до 10 анкет. 84 000 руб.

Публикация: наименование фирмы, адрес 

корпоративного сайта, адрес, телефон, 

логотип – ¼ страницы.

От 11 анкет. 108 000 руб.

Публикация: наименование фирмы, адрес 

корпоративного сайта, адрес, телефон, логотип, 

специализация фирмы (перечень услуг) – ½ страницы.

Юридическая фирма на свое усмотрение 

может расширить размещение информации 

в WEALTH Navigator, выбрав 

соответствующий регистрационный взнос, 

либо рассмотреть дополнительные 

возможности публикаций.
Все суммы включают НДС.



Регистрационный взнос – индивидуальный рейтинг юристов 

Отдельный регистрационный взнос 

за индивидуальный рейтинг юристов —

36 000 руб. за всех номинантов (от 1 до 5), 

в т. ч. НДС 22%.

Оплата участия подразумевает 

рассмотрение заявки и не гарантирует 

попадания в индивидуальный рейтинг. 

В случае если юрист проходит отбор, 

он/она получает право на упоминание 

в рейтинге согласно методологии 

исследования.

Если юрист входит в рейтинг, он/она получает 

возможность разместить профайл (½ страницы 

или 1 страница) в журнале WEALTH Navigator 

с результатами индивидуального рейтинга 

(включая бонусное размещение на сайте 

исследования). Размещение профайла 

оплачивается дополнительно:

½ страницы – 84 000 руб., 

1 страница – 153 000 руб., в т. ч. НДС 22%.

Публикации профайлов доступны только 

для индивидуальных юристов, 

вошедших в рейтинг.



Стоимость размещения публикаций и рекламных материалов
Предоставление скидок зависит от объема размещения



Итоги рейтинга

ЛИДЕРЫ 

Набрали наибольшее количество 

баллов по оценочным показателям 

исследования, наиболее крупные  

проекты по суммам сделок / споров.

Обслуживают известных клиентов, 

включая состоятельных лиц, 

входящих в список Forbes, 

активно развивают юридическую 

практику по обслуживанию 

состоятельных клиентов.

ВЕДУЩИЕ ФИРМЫ

Набрали высокие баллы 

при оценке, но меньшие при 

проведении сравнительного 

анализа. Имеют в своем 

портфолио крупные проекты 

и известных клиентов, также 

имеют развитую практику 

по обслуживанию 

состоятельных клиентов. 

РЕКОМЕНДОВАННЫЕ ФИРМЫ

Добиваются высоких 

результатов при работе над 

проектами, имеют в портфолио 

известных клиентов, но по 

какому-либо из критериев 

рейтинга не получили 

высший оценочный балл.



Итоги рейтинга

Структура специального выпуска:

Результаты рейтинга, а также профайлы юридических 

фирм-участников, аналитические материалы и интервью 

представителей рынка будут опубликованы в специальном 

выпуске журнала WEALTH Navigator, а также на сайте журнала.

• Рейтинг юридических фирм – 2026.

• Профайлы юридических фирм, вошедших в рейтинг.

• Интервью и аналитические материалы участников 

юридического рынка.

• Интервью и колонки участников рынка индустрии частного 

банковского обслуживания и управления крупными капиталами

• Интервью владельцев капитала и собственников бизнеса.



Премия WEALTH Navigator

https://awards2024.wealthnavigator.ru/



Премия WEALTH Navigator

https://awards.wealthnavigator.ru/photo_and_video/

https://awards.wealthnavigator.ru/photo_and_video/


Контакты

СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!


